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为何需要学习三视角智慧呢？--三视角智慧的分布视角剖析！

作者：王德生

(特别鸣谢陈思丹同学的整理)
一

谁把三视角智慧的分布视角图发出来看看

问题 1
德麦公司的使命是什么呢？

大家记得吗？

有一个图上有

(社会更美好？)
不是

这个模糊不清

使命应该确定，不能模糊不清

(让每个人拥有三视角智慧)
我在成都的一个图上有

中国人喜欢术，对价值和影响比较没有兴趣

不只是人

让天下生命体具有三视角智慧

生命体是什么呢？包括哪一些呢？

(静态:身体;动态:生命;场:关系)
(是人的九宫格更新或者重生吗?)
包括人，家庭，各种社会组织，比如企业，国家机构，非盈利组织

所以我们的服务群体大吗？

(大)
那么一个生命体一旦有了三视角智慧之后，会发生哪些改变呢？

(自己的生命，婚姻家庭，人际网络)
这就是三视角智慧的分布视角

非常重要的

否则你不知道为何要学习三视角智慧！

(是的)
二

大家发一下三视角智慧 27 宫图

一个事物的分布视角又分为

1 关系

2 影响

3 价值

三个视角

大家知道为何如此呢？

(粒子、波、场三个视角)
对

关系是静态，是指这个事物和场里面其他事物的共同性

影响是指二者因为有变化而互相影响

即变化之间的关联



这是动态的

价值呢？

(关系)
不对

你不能用静态解释价值

什么叫做事物的价值?
(与其他事物的关系特征)
不对

比如父亲的价值是什么呢？

(对孩子产生真善美的影响、感化)
(成长)
(它对其他事物具有的功能)
冰箱的柄的价值是什么呢？

(方便开门)
孩子对一个家庭的价值是什么呢？

(联系父母产生关系)
(是父母相爱的结晶和体现)
所以一个事物的价值就是这个事物对它所在的场的存在，稳定，和谐所做的贡献

知道了吧？

你们要学会抽象总结

所以关系，影响，价值是三个视角

(贡献大小，决定价值大小)
(烧脑)
你们看看这个图

关注分布视角

最后每人解释一下

三视角智慧的分布视角是什么呢？

我把它具体化为

人类学，经济学，社会学三个视角的关系，影响，价值

你们仔细读读

(社会更美好)
这是模糊不清的

比如你可以以个人为例，或者以家庭为例，或者以企业为例

比如个人

(身心灵健康)
当你学习三视角智慧之后和之前有何不同呢？

这里有三个视角的不同或者变化

大家回答哪三个

(对比变化分布)
图上有啊

你们照抄就行

(高智商，高情商，高意商)
这是动态视角

还有静态视角呢？



就是生命的大健康

场视角呢？

(个人生命在改变)
(大健康行业组织)
(组织)
这个人的生命场具有自由，爱和平安

明白了吗？

(从价值角度来说，三视角教会了我对组织、群体或生命场建立起信望爱，这是支撑生命历

程的内核；从影响来说，成就知情意；从静态视角就是身心灵都健康的粒子生命)
很好的

三

现在我们说

一个企业有三视角智慧和没有三视角智慧有何不同呢？

也就是企业具有三视角智慧会产生什么改变?
(有三视角智慧的企业有强烈的信望爱，可以自我驱动)
刚才是讲人

第一个也是粒子视角

企业就会具有身心灵大健康

(生命力强，组织性强，健康成长)
(企业的内部关系更紧密和谐，能各尽其职！)
很多企业是病态的

缺少三视角九宫格内在和谐的结构

一个企业的生理组织结构应该和哪个类似?
(人体九大生理系统对应)
对

(可以类比到企业的各职能组织)
现在我们进入企业的动态视角

具有三视角智慧的企业会具有高智商，高意商，高情商

这是什么鬼呢？

这就是企业运营的 9 宫格

(高科技、高执行力、高效率)
企业的高情商就是企业高效的人力资源管理

高智商呢？

猜想一下

(应该是企业的技术含量吧)
(研发创新)
(强有力的管理团队所具有的管理能力)
企业高智商就是企业高效的方向决定

记得今天说理智吗？

(企业商业模式)
(稳定)
高智商就是

意象，目标，运筹优化

(对应抉择力？)



(是如何对应匹配的？主要是类比的方法吗？)
那是高意商

(抉择，执行，坚持)
企业的明智抉择，高效执行，恒久坚持

(行动力，判断力强大)
(主权三视角吗，权威，控制和同在)
那么企业具有三视角智慧之后，它的场会有和特色呢？

(组织和谐，资源最优化，效率高)
不是的

(具有良好的社会影响力)
对

就是它的生态系统非常的优美

(彼此之间有爱，平安，和自由的良好关系)
土壤环境非常好

主要是包括了

1 崇高的价值观

2 合适的市场战略

3 社会责任感强和影响力良好

这就是信望爱或者爱，自由，平安!
这样的企业好不好啊？

(好，努力的目标！)
(完美)
(良性循环的具有鲜活生命力的企业)
四

那么家庭呢？

你们自己回家类比推理一下

具有三视角智慧的家庭会有哪些不同呢？

(同理可得美好家庭样板)
对

这样大家再看三视角智慧 27 宫格图，就非常清楚了

(夫妻双方都有学三视角家庭肯定进步最快！)
那么大家看看，哪些视角进行创业最赚钱呢？

静态的大健康？还是动态的行业创新呢？还是关系的社会创新呢？

(好像都可以吧)
哪个视角进行创新，或者说注入三视角智慧都是很赚钱的

(只要缺一个，都不是最赚钱的)
但是行业创新赚钱是不是最快的呢？

(不是)
(大健康最快)
而个人心身灵创新好像很难啊？

比如今天祝总就觉得很难赚钱啊？

(哪个都不容易啊)
其实个人家庭的创新带来的是隐形的巨大价值

(生命的改变和赚钱是不同的层级)



(是不能用钱来计算)
行业注入三视角智慧会显得马上赚钱

社会创新，即场的三视角注入往往大家希望你是非营利，对不对啊？

其实三个视角是互相关联的

(内场稳了，外场才好开拓)
(攘外必先安内)
(为民服务)
但是德麦体系，也是要服务三个视角的!
比如服务一个家庭，就要实现三个视角的价值

因为我们可以一次活动实现家庭的

教育，管理，创新培训

三个视角在一次活动里实现

这就是我们的核心竞争力

如何做到呢？

比如线下培训课程

(家长和孩子一起学三视角是吧)
对

如何做到一个小时的创新讲解里面

同时学会教育和管理呢？

（三者也是互相包涵，你中有我我中有你）

这就是一箭三雕！

讲创新的时候，就要讲到创新的教育

也要讲到创新的管理

这样顺便就可以讲一般教育原则和管理原则

而且最为核心竞争力的是三个视角都是同样的三视角!
(新旧还可对照)
(同样的思维模式和类比推理)
这个是不是核心竞争力啊？

(举个家庭管理的例子，就可类比工作管理、企业管理，所以三视角思维让人触类旁通)
(是的，这个妙)
记得我在娄底一家煮粥的店里

他们就有教育的问题

管理的问题

还有创新的问题

我应用三视角一次讲完

而且他们不累

因为不是三次

比如你可以讲教育

因为教育也是三视角

这样就讲了教育的管理和教育的创新

他们就可以自己类比推理

得到了普遍的管理和创新的原理

这就是核心竞争力!
而且是三视角智慧内在包含的!



所以我们创业就要有万剑穿心的果效！

知道我讲什么呢？

刚才的是三剑穿心！

(管理，教育都要创新，而且每一个人吗?)
以后服务一个家庭，就不只是教育管理创新

(这三管齐下，其实什么都包含了，不限行业)
这就是三视角顾客价值主张

不一样吧？

只有我们才能提高

这样竞争力大大提升

五

(还是不太明白万剑穿心？)
万剑就是多种价值一次活动提供

为何是穿心呢？

(都有核心竞争力)
(因为共性都是三视角智慧)
穿心就是将顾客吸引住

为何可以吸引呢？

因为减少顾客成本

顾客不需要付几次钱

这样我们就可以进行资源整合

比如每次培训场地如何做到免费呢？

(拉赞助或者共同合作？)
不是，那些是落后思维了

元旦的培训场地在广州我们又成功实现了免费

而且还有三个地方免费提供

我们采用三视角资源整合

（为他们创造价值，可以帮其宣传，他们本身又是学员想学）

而且他们非常希望我们去

（给对方做思维赋能 应该是一些有需求的教育 或企业）

比如以后我们会做到低价旅馆住宿

如何做到呢？

（好像要开始有三视角智慧之后才能去明白，因为是夸行去类比！过去好象是一个方法解决

一类问题！有时比较难让一开始接确三视角就被吸引？）

这样更加降低学员成本

以后再进入

三视角烹饪智慧系统

就能低价吃饭

明白了吗？

（给到他们免费学习机会）

（明白）

采取的例子可以是烹饪啊，或者酒店管理啊？

你讲三视角入门的时候

而且酒店也是一个生命体啊



这就是高级的无痕的资源整合！

(分布视角的威力)
真正的智慧赚钱就是很容易的

应用三视角智慧就能做到空手套白狼！

高吗？

(高级)
这次广州元旦研讨会的免费场地我只花了几分钟

发了一个招租场地广告

你们想得到吗？

开始到处问，至少是 3000 一天，2000 都是很差的

5 天就是至少 15000
可是我们是免费参加

只收了几千元学费

(犯难)
这样怎么行呢？

(吸引爱学习的，一起，资源互用共享)
我应用三视角智慧！资源整合！匹配分布视角!
(你免费给她学习机会，他免费给你场地)
最后我用

一个终身免费学员加三个黄埔三期学员换免费场地

你要舍得啊！

还有 20 个免费学习名额

(舍，甘心乐意舍，得，收获满满得,老师，真的是这样，我却做不到这样大格局)
( 期待王老师什么时候套一个房地产老总回来)
你们就低价买房，是不是啊？

（老师，我是为了吃饼得饱）

这个企图不好

我们的目的是互赢

（精彩课程！）

这次比娄底又清楚一些了

（每次都在上升！）

大家猜想一下，2020 年 10 月，我们三视角德麦整体融资多少吗？

看看你们的格局大小

还有两年时间

（100*100 万）

你不能发财

（我瞎猜的）

（是遍地开花？）

（今天听课时地铁坐过站两次收获很大，又一次融会贯通，老师每次都有创新，真厉害）

至少 50 亿!第一轮!
（不懂怎么来的）

（绝对值）

我是非常保守的

（计划融资 50 亿么）



17 年 3 月，我们计划的是 2000 万

现在的市值至少过亿

（老师，记得去年 12/5 号听了你的第一次课，到今天近一年，这发展速度，真的太惊人了，

捏了一把汗）

知识经济就是蘑菇云

一般都是一年至少 10 倍

2 年就是 100 倍发展

也就是今年进入一期，学费 5 万，2020 年 10 月就是价值 500 万

（立体思维，立体几何发展！）

(想起昨天的学员她想要干货，不愿意看老师和学员关于创业话题的互动探讨。仔细思想了

下，她想要智慧，却忙着追求某方面的具体知识，她不明白智慧蕴含在万事万物万理里面，

同样在创业中也蕴含着智慧。

这是一种普遍的智慧，老师把她揭示出来，老师在神学、科学、哲学等学科具体的知识中发

现这种普遍的智慧，并把揭示出来。如果老师只是讲干货，只干巴巴讲这种智慧，我想我们

是没办法明白的，所以老师会讲十二门学科知识（学科门类还在扩大中），就是为了帮助我

们明白蕴含在这些具体的学科知识中的普遍智慧，老师与学员探讨创业话题，也是这个道理，

因为这种普遍智慧也蕴含在创业中。

老师教导我们类比思维，在听老师讲课时，不要以为老师只是在讲某门学科的具体知识，重

要的是明白知识背后蕴含的智慧，并类比到其他领域，进行知识的迁移。比如老师讲企业管

理，不要只是去记忆企业管理的知识，而是要体会企业管理背后的普遍智慧，这种智慧不只

是运用于企业管理，还可以运用家庭管理、个人管理等不同领域。

所以老师在讲创业的时候，不要以为老师只是在讲创业，其实老师是想通过创业这件事帮助

大家明白这种智慧，并且去运用这种智慧。学了并能用出来，才是真正的学会。

老师想要教导我们的普遍智慧，蕴含于万事万物万理中，这就是老师说的“智慧在大街上呼

喊”，智慧就在我们身边，我们却不认识她。这种普遍的智慧，就是老师说的三视角智慧。)

三视角智慧

昨天 15:48 发表于三视角

赞赏 1 元

你可能错过的话题

三视角发展简史

点击查看

生命成长 赞赏了这条话题


